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Das experten-netzwerk führte im 1. Quartal 2007 eine 
Befragung zum Thema „Kauf von Leads und Adressen“ durch.

C
U

R
A

T
E

L
 U

n
te

rn
e
h
m

e
n
s
b

e
ra

tu
n
g

s
-,

 

-b
e
te

ili
g

u
n
g

s
- 

u
n
d

 V
e
rm

it
tl
u
n
g

s
- 

A
G

, 
B

e
rg

h
e
im

d
iv

u
m

a
 2

4
 G

m
b

H
, 

K
it
zi

n
g

e
n

V
o

rt
e
ild

ir
e
k
t 

M
a
k
le

r-
P

o
o

l 
G

m
b

H
, 

S
tu

tt
g

a
rt

 

in
o

2
4
 A

G
, 

P
le

id
e
ls

h
e
im

C
o

m
p

e
n
c
io

 G
m

b
H

, 
S

tu
tt

g
a
rt

P
R

O
F

IT
S

c
o

u
t 

M
a
kl

e
rs

e
rv

ic
e
 G

m
b

H
, 

K
le

in
fe

ld

F
in

a
n
c
e
S

c
o

u
t2

4
 A

G
, 

H
a
m

b
u
rg

F
ir
s
tl
e
a
d

 G
m

b
H

, 
B

e
rl
in

iF
B

 G
e
se

lls
c
h
a
ft

 f
ü
r 

In
ve

st
it
io

n
s-

 u
n
d

 F
in

a
n
z-

b
e
ra

tu
n
g

 u
n
d

 -
 v

e
rm

it
tl
u
n
g

 m
b

H
, 

S
a
a
rb

rü
c
ke

n

Z
y
k
lis

 C
o

n
s
u
lt
in

g
 L

td
.,

 B
e
rl
in

LOGO

Die Frage lautete:
Welche max. 3 Unternehmen würden Sie, in

Bezug auf Qualität der Adressen, Kosten der

Leads und Service bei Reklamationen auch

einem Kollegen empfehlen und  von welchen

max. 3 Unternehmen ist abzuraten, bzw. sind

nicht zu empfehlen?

Teilnahmeberechtigt waren nur unabhängige Ver-

mittler. Die Befragung wurde zum einen per

Faxanwortformular sowie mittels telefonischer

Befragung durchgeführt.

Insgesamt beteiligten sich 838 Personen. Davon

waren 731 Stimmen auswertbar. 259 unabhängi-

ge Vermittler hatten keinerlei Erfahrungen mit

dem Kauf von Leads & Adressen. 107 Stimmen

konnten nicht ausgewertet werden, da z.B. keine

Angaben zum Absender gemacht wurden bzw.

keine Unternehmen explizit genannt wurden.

36 Unternehmen wurden von den unabhängigen

Vermittlern kein einziges Mal als „empfehlens-

wert“ beurteilt, sondern ausschließlich mit dem

Urteil „nicht zu emfpehlen“ bedacht.

In nachfolgender Tabelle werden lediglich diejeni-

gen Unternehmen mit insgesamt mehr als 10

Stimmen angezeigt. Das Gesamtergebnis wird im

experten-forum veröffentlicht.

Alle Fragebögen sind beim experten-netz-

werk hinterlegt und können nach der Unter-

zeichnung einer Datenschutzerklärung sowie

Vertraulichkeitsvereinbarung von einem

beauftragten Rechtsanwalt oder Notar einge-

sehen werden.
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